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LEDAREN

Vi firar 40 ar. Men vi
star inte still

2026 fyller Delvator 40 ar. Det ar ett fint tillfalle
att blicka bakat pa resan fran en mindre maskin-
verksambhet till en rikstdckande aktor med starka
varumairken, egna anldggningar och ett servicenét
som finns néra kunderna.

Men jubileet handlar lika mycket om framtiden.
Under aret starker vi var nirvaro i norra Sverige
genom satsningen i Luled, samtidigt som Hitachi
Construction Machinery férbereder 6vergangen
till LANDCROS 2027.

Mycket férandras i branschen. Maskinerna blir
mer uppkopplade, kraven okar och tillgdnglighet
blir allt viktigare. Men var grundidé dr densamma:
vi ska leverera maskiner som fungerar i verklighe-
ten och finnas dar nar kunderna behdver oss.

I skrivande stund rustar vi dessutom for fullt
infor Svenska Maskinmissan pa Solvalla, dir vi
ser fram emot att traffa kunder, visa maskiner och
fira vara 40 ér tillsammans med branschen. Efter
semestern fortsatter méassaret med Load Up North
i Lulea den 27-29 augusti och Entreprenad Live pa
Knutstorp den 10-12 september. Vi hoppas forstas
att vi ses nagonstans langs vagen.

I det har numret méter du ménniskor, maskiner
och berittelser som visar just det. Fér bakom varje
leverans, varje serviceinsats och varje kundrelation
finns det som alltid har varit Delvators styrka:
kunniga méanniskor, starka produkter och langsik-
tiga relationer.

Jonas Coltén,
VD Delvator

Gravlingen ges ut av Delvator AB, Box 196, 241 23 Eslov.
Ansvarig utgivare: Jonas Coltén, 0413-692 00.

For adressandring: info@delvator.se Upplaga: 8 600.
? Gravlingen produceras av Roy.agency
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Nyheter
Var beredd pa en battre begagnataffar!

Delvator fyller 40 ar
Fran maskiner till relationer

Mer an maskiner
Hitachi blir LANDCROS

‘| O Hitachi ZX225USLC i centrum

For Hasse Malm ar valet av maskin enkelt

] 2 Stor, stark men inda brinslesnal
Hitachi ZX530LCH klarar de tyngsta jobben

‘| 5 Allt borjade med en traktor

Garnborns har vuxit till en tung aktor

] 8 Minst en ny Hitachi om aret
Fran noll till fem Hitachi pa tre ar

2 O Kvinnorna pa Delvator

Branschen vill ha blandade arbetsplatser

2 2 Heldag hos Delvator i Roserberg

“Framst motena gjorde dagen minnesvard”
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Prenumerera! Gravlingen ar kundernas egna tidning,
och det ar gratis att prenumerera for alla
intresserade. Fyll i formularet pa var hemsida

och klicka pa "skicka”, sa kommer tidningen i
breviadan.
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Kampanjerbjudande!

Hitachi ZX "Ready”
Minigravare
- fran 385 000 kr

Begransat antal
- sdkra din maskin idag!

Det doftade grillat, kaffet gick
varmt och gérdsplanen fylldes av
kunder, kollegor och nyfikna besé-
kare nédr Delvator invigde sin nya
anldggning i Lulea den 23 april.

Satsningen i Kallaxomradet ar ett
viktigt steg i Delvators expansion
inorra Sverige. Har byggs nu ett
lokalt team upp med verkstad,
reservdelslager och filtservice for
att komma nédrmare kunderna i
Norrbotten och malmfalten.

For entreprendrer i regionen bety-
der det kortare avstind, snabbare
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Delvator invigde
anldggningeni Lulea

hjalp och battre tillgéng till tek-
nisk kompetens nir maskinerna
behdver service.

— Nérheten gor skillnad varje
dag, sdger Mats Lager, platschef i
Lulea.

Med Hitachi, Bell och ett vixan-
de serviceteam pa plats starker
Delvator sin position i en region
dar kraven dr hoga och stillestand
snabbt blir kostsamt. =

Ordning och reda pa begagnat - med Henrik i spetsen

Efter en period av utveck-
ling och justeringar har
Delvators begagnatverk-
samhet landat i nagot
riktigt bra. Framgangs-
receptet heter tydligare
struktur, battre fléden och
ett gemensamt arbetssatt
som gor skillnad. Bade internt och ut
mot kund.

Bakom spakarna star Henrik
Ivansson, som har vixlat upp till
rollen som ansvarig for begagnat. For
manga dr han redan ett vilkidnt namn

Henrik
lvansson.

inom bade inkép, logistik och
forsdljning. Nu blir han ocksé
den naturliga go to-personen
nér det giller viarderingar,
annonsering och st6d till
sdljarna. Och det méarks redan.
Med sitt strukturerade arbetssitt
har Henrik fatt upp tempot och
kvaliteten i hela kedjan, fran inbyte
till fardig annons.

- Ordning och reda i alla led. Vi tar
hand om maskinerna enligt konstens
alla regler, vi virderar dem korrekt,
forser dem med ratt information. Det

och en maskin i bra skick dr grunden
i allt vi gor, sager Henrik Ivansson,
ansvarig begagnat

Kort sagt: battre koll, tydligare an-
svar och en begagnataffir som star
stadigt ...och en och annan siljare
som fatt vinligt men bestimt “pli” pa
sina inbyten. =
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Vill du se aktuella
maskiner? Besok
var begagnatsida:
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1986 - 2026

For service och kvalitet

Det ar mitten av 1970-talet och
marknaden for entreprenadmaskiner
domineras av nagra fa stora varu-
marken som levererar mekaniskt
robusta maskiner langt ifrdn dagens
niva av komfort och precision.
Elektronik ar inget man pratar om,
uppkoppling existerar inte och det ar
ofta langt till ndrmaste mekaniker nar
nagot gar sonder.

Det ar nu Christer Arvidsson, s&
sméaningom Delvators férste VD,
hénger av sig sin bygghjalm for gott
och tackar ja till ett séljjobb pa Eng-
strom & Nilsson (dagens Zeppelin).
Genom att snabbt visa framf6tterna
salde han snart Caterpillar, Liebherr,

Mitsubishi och Hydrema &ver hela
Smaland och Ostergotland.

Det var nar Engstrom & Nilsson
bestdmde sig for att satsa fullt ut pa
Caterpillar ar 1986 som Christer
Arvidsson och tva kollegor fick chan-
sen att kopa det nystartade Delvator
Maskin AB som hade bildats for
att hantera konkurrentmaskinerna.
Reparations- och servicesamarbetet
med Engstrom & Nilsson gick dock
inte att driva vidare nir Delvator
1994 tog agenturen for Fiat-Hitachi
vars band- och hjulgravare var starka
pé marknaden och tuffa konkurrenter
till Caterpillar. Christer Arvidsson
var redan da tydlig med att Hitachis
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maskiner ar mer hallbara, l6nsamma,
branslesnala och mer effektiva an
konkurrenternas maskiner.

— Det ér vad vi ser, sa han upp-
riktigt i en intervju fran den tiden.
Maskinerna forbrukar heller inte
mycket reservdelar vilket innebér
att hoga reservdelspéslag inte skulle
paverka foretagets resultat sarskilt
mycket. Och att vi ddrfor kan hélla
kundvénliga och konkurrenskraftiga
priser pa dessa.

Att bygga nagot eget

Satsningen pa Fiat-Hitachi markerar
en tydlig riktning for Delvator som
nu stod pa helt egna ben. De képte

1994 Sent 1990-tal - tidigt 2000-tal
Eget bolag - ny riktning

Delvator star pa egna ben och
satsar pa Fiat-Hitachi. Samtidigt
borjar den egna eftermarknaden
byggas upp — en avgorande del av

Natverket byggs ut

Forsaljnings- och servicenat etableras
over landet genom en kombination

av egna anléggningar och partners.
Modellen blir en viktig del av Delvators

w »~

“DEEUATOR FYLLER 40 AR

Fran maskiner
till relationer

Fran en liten verksamhet i skuggan av de stora maskinvarumarkena till en
rikstackande aktor med stark position pa marknaden. Nar Delvator nu fyller 40 ar ar
det inte bara historien som ar intressant, utan hur foretaget fortsatter att utvecklas
i en bransch dar teknik, krav och forvantningar forandras snabbt.

TEXT: MATS JANSON FOTO: DELVATOR

affaren framat.

DNA.

1986-1989

Delvator startas

Delvator Maskin AB bildas inom
Engstrom & Nilsson nar Liebherr,
Mitsubishi och Hydrema lyfts over
till det nya bolaget. Eftermarknaden
skots fortsatt av Engstrom &
Nilsson, medan Delvator utvecklas
till ett renodlat forsaljningsbolag.

1996

Etablering i Eslov

En ny anlaggning byggs i
Eslov. Delvator tar storre
kontroll 6ver hela affaren:
forsaljning, service och
natverk. Bolaget har cirka
6 anstallda och omsatter
50 miljoner kronor.

2001

Ny struktur i branschen
Fiat och Hitachi
separerar. Hitachi
Construction Machinery
Europe bildas och
Delvator blir en renodlad
Hitachi-aktor
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mark och byggde nytt i Eslov dir de
annu sitter kvar.

Med dven en egen anldggning
pa plats i Harnosand var det dags
att bygga upp ett landsomfattande
nétverk med verkstdder, service- och
forsaljningsstéllen for att kunna leve-
rera bade maskiner och service.

Nir Gravlingen triffar Delvators
nuvarande VD, Jonas Coltén, 40 ar
efter grundandet, ar det tydligt att en
avgorande pusselbit i affdren var efter-
marknaden som bérjade byggas upp.

- Det fungerar faktiskt fortfarande
likadant, sager han med ett sjalvklart
uttryck. Det handlar absolut om att

2004

Expansion i norr

Delvator Harnésand
etableras och blir ett tydligt
steg mot nationell narvaro.

sdlja maskiner, men ocksd om att fa
dem att fungera dver tid.

Samma grund

men en annan verklighet

Under éren har Delvator fortsatt att
folja Christer Arvidsons filosofi om
att erbjuda nétverk och kompetens
som linken mellan tillverkare och
kund. Skillnaden ér att forutsattning-
arna ser helt annorlunda ut.

- Maskiner blir mer och mer
tekniskt avancerade och blir mer och
mer lika varandra. Vi pa Delvator
sarskiljer oss i det vi bygger runt
omkring, alltsa var personal, var

2017
Etablering i Stockholm
Delvator tar klivet in i

Sveriges storsta marknad

och starker sin narvaro i
Stockholm.

eftermarknad och var relation till
kunden, sdger Jonas.

Det ar ocksa dér Delvator fortsétter
att lagga sitt fokus.

- Hade det inte varit for personalen
sd hade inte varumirket funnits. Det
ar var personal som &r det viktiga,
tillsammans med en kvalitativ pro-
dukt, sdger Jonas.

En ny fas
Under 2000-talet har Delvator vuxit,
byggt ut sin organisation och tagit
flera strategiska steg.

Ett av dessa var dgarbytet dar
norska Serenco klev in. Ett annat var

2021

Breddning av erbjudandet
Delvator Maskinuthyrning
startas — det forsta

tydliga steget bortom ren
forsaljning.

att ta 6ver agenturen for Bell Equip-
ment och deras ramstyrda dumprar.

Ett tredje ar ytterligare expansion
med invigningen av den nya Stock-
holmsanlaggningen 2024 och i Lulea
iar. Det ar tydliga tecken pa att sats-
ningen fortsatter.

Men enligt Jonas dr det inte en
enskild investering som definierar
framtiden. Det ar riktningen.

— For oss handlar det om att bygga
en organisation och en tillgénglig-
het sa att vi kan hjalpa vara kunder
bli battre, sager han. Séljer man en
maskin och inte klarar service och
tillganglighet, da séljer man inte fler

2024

Nya investeringar och varumarken
Den nya anlaggningen i Rosersberg
invigs. Samtidigt tillkommer Bell
Equipment som nytt varumarke — ett
steg i fortsatt satsning pa tillganglighet
och narvaro.

dar. Sa enkelt &r det.

Samtidigt &r det en utmaning. Bris-
ten pa erfarna servicetekniker marks
i hela branschen, och det stiller
hogre krav pa bade rekrytering och
arbetssitt. Och det ér en forklaring
till varfor Delvator, parallellt med
expansionen, arbetar aktivt med att
bevara sin kultur med platt organi-
sation, snabba beslut och en stravan
efter enkelhet.

Blicken framat

Nar Jonas far fragan om hur Delvator
ser ut om tio ar ar svaret tydligt. Det
handlar inte om en revolution. Det

2026
40-arsjubileum

Delvator firar 40 ar med fokus
pa kultur, medarbetare och
langsiktiga kundrelationer.
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handlar om att bygga en verksamhet
med bittre tillganglighet, att finnas pa
fler orter och att ytterligare utveckla
eftermarknaden.

Men ocksi om négot annat.

— Att vi har en personal som mar
bra och tycker att det ar kul att ga till
jobbet. Det dr lika viktigt da som nu.
Nar Delvator nu gér in i sitt femte de-
cennium dar mycket nytt: marknaden
forandras, tekniken utvecklas och kra-
ven Okar. Samtidigt 4r kdrnan densam-
ma: maskiner som ska fungera, kunder
som ska fa hjalp och manniskor som
gor jobbet varje dag. Och det &r dér
det avgors dven framat. =

2006

Ny anldggning - nytt grepp
Delvator bygger en modern
anlaggning i Eslév med
utstallningshall — ett nytt
grepp i maskinbranschen,
inspirerat av bil- och
lantbrukshandeln.

2020

Ny agare - ny fas

Norska Sgrenco AS forvarvar Delvator.
Bolaget blir systerbolag med Nasta och
Nasta Utleie, samtidigt som ett nytt kapitel
tar form efter Christer Arvidson.

Jonas Coltén tilltrader som vd och leder
Delvator in i ndsta utvecklingsfas.

2021-2022

Stark tillvaxt

Forséljningen vaxer,
organisationen expanderar och
framgangen firas gemensamt i
Amsterdam 2022.

2025-2026

Expansion i norr

Delvator etablerar sig i Lulea
och starker positionen mot
gruv- och industrisegmentet.

2027

Hitachi Construction Machinery
byter namn till LANDCROS, en
ny global riktning med fokus

pa lésningar, digitalisering och
uppkoppling.




Hitachi blir
LANDCROS

Fran och med april 2027 blir Hitachi Construction Machinery i stillet LANDCROS.
For manga i branschen vacker namnbytet fragor, inte minst bland oss som har
kort Hitachi i manga ar. Vad ligger bakom det nya varumarket, och vad betyder det
egentligen for maskinerna, servicen och vardagen ute pa arbetsplatserna?

TEXT: MATS JANSON FOTO: HITACHI

hela branschen och blir LANDCROS
fran och med april 2027.

Efter att ha tryckt upp maskinen

med skopan och sakrat med pall-

bockar skruvar Delvators faltmeka-

niker ur smorjnippeln for bandspan-  “l princip &r allt samma”

ningen for att slappa av bandet. Vi lamnar den bullriga nyetable-

Aven om klockan visar att ringen for en stund och tréffar

det var en knapp timme se- Delvators VD, Jonas Coltén.

dan larvlanken brast ar det Han om nagon forstar att

brattom att komma igang namnbytet vicker fragor

igen med arbetet. bland Delvators kunder. Han
Precis som vérlden i Jonas Coltén. stillde dem sjélv nér han forst

stort ar bygg- och anldgg- fick hora talas om bytet till

ningsbranschen inne i férandring. LANDCROS.

Projekten gar snabbare, effektiviseras Idag kan han dock med

och blir mer héllbara. Det &r i den sdkerhet sdga att det inte

verkligheten som Hitachi nu tar ett kommer att innebéra

steg som vacker uppmérksambhet i

nagra drastiska forandringar har och
nu. Maskinerna kommer fran samma
fabriker. De byggs av samma ingen;jo-
rer och servas av samma mekaniker.

— I princip é&r allting samma forut-
om loggan pa maskinen, sammanfat-
tar han.

Sa varfor gor man det?

Fragan manga stéller sig ar just varfor.
- I grunden handlar det om att det

kommer in nya dgare och att bolaget

Vad betyder LANDCROS?
Namnet har utvecklats inom féretaget
och symboliserar framtidens inriktning,
dar flera varden mots:

LAND - marken, byggandet, verkligheten

C - Customer (kunden)

R - Reliable (palitlig)

O - Open (6ppen)

S - Solutions (lI6sningar)

Tillsammans bildar de LANDCROS, ett namn
som bygger vidare pa Hitachis starka

arv och vdrderingar, men med blicken

framat mot smartare, mer hallbara

l6sningar.

géar in i en ny fas, sdger Jonas.
Hitachi Construction Machinery
har under de senaste aren fatt en
fordndrad dgarbild, dir moderbola-
get Hitachi Limited har minskat sitt
dgande och nya aktorer klivit in.
Det 6ppnar, enligt Jonas, for
mer forskning och utveckling samt
mojligheter att satsa mer pa framtida
16sningar.

Vad ar det nya?
Med andra ord ligger sjélva maski-
nen, alltsa stalet, hydrauliken och
grundkvaliteten, fast. Det nya
handlar i stillet om det som
byggs runt omkring, att
LANDCROS inte bara
vill vara ett produkt-
bolag. De vill ock-
sa arbeta med
16sningar som
gor kun-
derna mer
effektiva.

For den som kor maskinen handlar
det alltsa inte om ett nytt namn, utan
om hur jobbet forandras. Pa sikt pe-
kar utvecklingen mot mer uppkopp-
lade maskiner, battre 6verblick dver
drift och status, mer planerad service
och okad effektivitet i produktionen.
Men ocksé en forandrad upplevelse
i hytten.

- Hydrauliken kommer fortsatt att
vara stabil och en av véra storsta styr-
kor. Men det tillkommer en “touch” av
elektrifiering och uppkoppling ovanpa
det, siar Jonas. Det innebar att maski-
nerna forblir det de dr kdnda f6r, men
kompletteras med nya funktioner.

Ingen forandring i service,
men hogre krav

En sjalvklar foljdfraga for manga
kunder ér eftermarknaden. Och har
ar beskedet tydligt.

— Det blir ingen forandring i
service eller tillganglighet pa grund
av varumdrkesbytet. Vi ar fortfarande
Delvator och vi kommer att ldgga
annu mer fokus pa eftermarknaden,
sdger Jonas som dr medveten om att
kraven okar pa snabbare service, batt-
re tillgang till reservdelar och héogre
tillgdnglighet.

En digital forflyttning

- Jag tror inte att vi kommer att
se sjalvkorande maskiner 6verallt
om nagra ar. Men utvecklingen gar
fort och det ér viktigt att vara med
i den, sdger Jonas och fortydligar
att LANDCROS kommer sitta en
riktning snarare dn att omkullkasta
branschen. Sedan ér fragan hur for-
andringen kommer att uppfattas.

- Jag hoppas att kunderna kommer
att sdga att det inte blev nagon skill-
nad i service eller kvalitet, men att
tekniken har tagit ett steg framat.

Och kanske &r det just det som
allting handlar om, namligen att ma-
skinen fortsatter att starta pa morgo-
nen, héller ssmma hoga kvalitet och
att jobbet blir gjort. Och sjdlvklart att
Delvators féltare dr lika snabba ut om
anda hinder. =



225:anicentrum
for verksamheten

alm startade sitt foretag i Skelleftea 2018 var valet av maskin enkelt.
ppvaxten foll det sig naturligt att fortsatta

Hasse Malm ar dgare av H.Malm
Entreprenad i Skellefted, en firma
som utfor alla typer av markentrepre-
nader, stora som sma.

— Anledningen till att jag haller
mig till Delvator ér att jag har kort
mycket Hitachi tidigare, i hela min
uppvixt egentligen. Sa jag visste att
det var driftsakra maskiner. Det var
ocksa dérfor jag kontaktade dem nér
det var dags att dra igdng en egen
verksamhet 2018.

Sedan dess har det rullat pa med
Hitachi och Delvator.

Service som avgor

Den forsta maskinen blev en Hitachi
ZX225, en maskin som fortfarande ar
kvar i verksamheten.

— Det dr bra och palitliga maski-
ner som levererar det jag behéver.
Men framf6r allt har Delvator en
eftermarknad som fungerar jittebra,
speciellt hdr i Skellefted. Sa for mig ar
det ett sjalvklart val.

For Hasse Malm &r det alltsa inte
bara maskinen i sig som &r avgo-
rande, utan vad som hénder runt
omkring den.

Och dérfor spelar serviceverksta-
den ML Maskinservice i Byske en
huvudroll i vardagen.

- De stiller alltid upp. Det spelar
ingen roll. Man kan ringa dem dyg-
net runt och de kommer om man har
behov av hjilp. Det dr det som gor att
man kommer framat i var verksam-
het. Maskinerna maste ga.

Ett samarbete som fungerar
Samarbetet med Delvator beskriver
han som enkelt och
rakt.

- Det ér enkelt
att ta kontakt med
dem. De fixar det
man vill ha, sa det ar
enkelt att ha med dem Hasse Malm
att gora. Kommunika-
tionen ér bra. De dr 16sningsoriente-
rade och flexibla efter mina behov.

L
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A (i
Hasses ZX225USLC-7 klarar av stora och sma jobb.

En viktig del i samarbetet dr den
personliga kontakten.

— Det jag uppskattar ar enkelheten.
Framfor allt mellan mig och Erik
Lindmark, séljare pa Delvator och
ML Maskinservice i Byske.

En maskin for allt
Verksamheten i Skellefted rullar pa
med flera parallella uppdrag.

— Just nu har vi manga projekt
igang. Tva av dem dr forskolor ddr vi
gor utemiljoer och allt runt omkring.
Dir har vi tva Hitachi ZX225USLC
och @ven en Hitachi ZX85US. Sen har
vi ett aterstallningsjobb dér vi ocksa
kor en ZX225.

Hitachi ZX225 har blivit nagot av
en allroundmaskin i verksamheten.

— Det ér en fantastisk maskin som
man kan gora bade stora och sma
jobb med. Vi ar ute hos privatperso-
ner och goér tomter, samtidigt som vi
gor stora schakter for parkeringar och
VA-jobb och allt méjligt.

Flexibiliteten dr avgorande.

— Det ér en vildigt flexibel maskin.

Och det dr driftsakra maskiner. Det
ar séllan de krénglar och det upp-
skattar jag.

Det viktigaste: att det fungerar
For Hasse handlar jobbet i slutdndan
om att starta maskinerna pa mor-
gonen och kéra dem tills man ska
ga hem. Det dr inga konstigheter,
som han uttrycker det. Men det ar
ocksa det som gor att verksamheten
fungerar.

- Relationen med Delvator har
gjort att det ar valdigt enkelt for mig
att driva den hir verksamheten. Ar
det négot strul sa dr de snabbt pa
plats, men faktum &r att de néstan
aldrig behéver komma. Maskinerna
bara gar. Men jag vet att de finns dér
om jag behdver dem, avslutar han
med ett skratt. =

Se filmen om
Hasse och hans

foretag har!




har ocksa djupgravningsaggregat dir tillsammans med maskinens klo,
vi kan sétta pa en extra arm for att borjar uppifran och skrapar n
komma riktigt djupt. for att sedan lasta direkt i cont
obben omfattar allt frén enplans- sager Nabbe. Tekniken kom
60 meter hoga silos. Efter tiden, nér ttit i
teras material som

as separat innan
1 O
Efter 6ver tva dec 2 ' 'L N
pirrigt nar de riktigt ’ =
i sin Hitachi ZX530LCH ka

ZX530
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Nar stora byggnader ska rivas finns ~ byggnader, menar Nabbe, eftersom
Nabil "Nabbe” Taha fran Trellegrav ingen byggnad ar den andra lik.

pa plats i sin nya Hitachi ZX530LCH. — Vi har ett hogrivningsaggregat
Just nu arbetar han med ett stort pro-  som nar 28 meter, och med en mel-
jekt i Arlov dér ett antal byggnader lansektion kommer vi upp till runt 30
rivs fOr att ge plats at en ny tagdepa. meter. Ibland récker inte ens det, sa da
Aven efter 23 ar som maskinist far man anvénda sig av byggmassorna
ar det fortfarande lite pirr i magen for att komma hogre. Den hogsta jag
ndr man river riktigt stora och hoga sjalv har rivit var runt 56-58 meter. Vi
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Fran en traktor
till kompletta
entreprenader

Med runt 70 anstéllda, en maskinpark pa ett trettiotal maskiner och
projekt som spanner fran VA-arbeten till komplexa entreprenader har
Garnborns Akeri & Maskin vuxit till en tung aktor i sydostra Sverige.
Samtidigt ar grunden densamma som nar allt borjade, namligen att fa
jobbet gjort snyggt och rekorderligt.

brukar det vara flera maskiner pa
plats, runt tre eller fyra.

— For att bli en riktigt bra maskinist
maste man vara en
problemldsare. Det
géller sérskilt inom
rivningsbranschen.
Du maste kunna
16sa problem som
uppstar och hela tiden Nabil
tinka pa nista steg.  Nabbe” Taha
Men det ar haftigt att
se stora byggnader bara forsvinna.
Det &r ett roligt yrke, och det blir
annu roligare nar man kommer bra
6verens med sina kollegor. Da &r det
verkligen kul att ga till jobbet.

For Nabbe ar en bra maskin stark,
med bra hydraulik och framfor
allt hég komfort. Nér man sitter sa
manga timmar i maskinen ar kom-
forten extremt viktig.

- Jamfort med min tidigare Ca-
terpillar tycker jag att hydrauliken

ar den storsta skillnaden. ZX530 &r
vildigt stark i betong och liknande
jobb, sdger Nabbe.

Att han bytte till Hitachi var framst
for att testa ett nytt marke och det ar
inget han angrar — tvartom.

- Jag har alltid haft stora maski-
ner, ju storre desto bittre eftersom
de dr roliga att kora. Hitachi ar bra.
Forutom skon komfort och hydraulik
ar den branslesnal ocksa, den drar
omkring 12-15 liter mindre brénsle
an min gamla Caterpillar.

Han fick tidigt ldra sig vikten av
snabb service och support. En kall
vintermorgon kdnde Nabbe rokluft
och upptickte att ett reld till motor-
viarmaren hade blivit 6verhettat sa
han hidmtade brandsldckaren och
lyckades sldcka ganska snabbt.

—Killarna fran verkstan var pa plats
inom en timme och himtade maski-
nen och det tog inte ling tid innan

den var igang igen.

Trellegrav har haft en del Hi-
tachi-maskiner tidigare genom aren,
som fungerade bra redan da. Forut-
om Nabbes ZX530LCH kor en kolle-
ga en Hitachi ZX150W hjulgravare.
- Jag trodde faktiskt inte att ZX530
skulle vara sa bra som den var. Vi
hade en gammal 470 runt 12-15 &r
tidigare, och den var ocksa valdigt
stark. Den har ar ungefar likvérdig ka-
pacitetsméssigt. Jag har flera kollegor
som ocksa vill prova Hitachi sa det
blir sakert fler maskiner framéver. =

Om Trellegrav

Trellegrav AB dr en av Sveriges ledande
aktdrer inom tungrivning och har cirka
30 grdvmaskiner som &r rivningsutrusta-
de fran 4-70 ton.

TEXT: MATS JANSON FOTO: GARNBORNS AKER & MASKIN

Tre meter fran en befintlig kontors-
byggnad ska 6 000 kubikmeter berg

bort. Samtidigt pagar verksamheten
innanfor vaggarna som vanligt.

I Karlskrona bygger Skanska ett nytt
kontor at Roxtec, och Garnborns Akeri
& Maskin AB ansvarar for markarbete-
na; ett projekt som staller hoga krav pa

precision, planering och erfarenhet.
- Vi ska ner sex meter i backen,
bara nagra meter fran en befintlig

FORTSATTER PA NASTA SIDA
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En maskin gar i Stockholm. En
annan i Visteras. Ytterligare en i
Koping. Att Edlunds Schakt har ma-
skiner over stora delar av Mélardalen
beror i grund och botten pa djupa
relationer och att jobben rullar vidare
hos kunderna. Det forklarar Jimmie
Edlund, firmans chef och grundare
som sjalv sitter i en av de sju maski-
nerna.

— Jag varvar jobbet bakom spakar-
na med kontorsjobbet, siger Jimmie
som inte sticker under stol med att
han trivs bést i hytten.

- Det roligaste ar att se vad man
skapar. Man bérjar med skog och
slutar med ett fardigt omrade eller en
byggnad. Det ar kul att aka forbi en
gammal arbetsplats och sdga: dér har
jag varit och gravt.

Nir han startade sitt foretag 2017
var det utan nagon tydlig masterplan.

— Jag tyckte vl mest att jag lika
girna kunde kora at mig sjilv som
at ndgon annan, sager Jimmie som
idag sysselsatter fem anstallda och tre
F-skattare.

Tillvaxten har kommit steg for steg,
ungefir en ny medarbetare per ér.

- Jag har inget mél att vara ett stort
foretag. Men kan vi vixa med ratt
folk, da gor vi det, sager han sjalvsa-
kert.

Fran noll till fem
Hitachi pa tre ar

En begagnad langgravare blev startskottet. | dag har Jimmie Edlund fyra
Hitachi i produktion, och en till pa vag in. Forklaringen handlar inte bara om
maskinerna, utan om relationer, eftermarknad och att fa vardagen att fungera.

TEXT: MATS JANSON FOTO: EDLUNDS SCHAKT

Vandpunkten

Lénge var det Doosan som gillde.

— Det dr bra maskiner. Men nér vi
fick nagra haverier tyckte jag att det
var lite for lite uppbackning, sdger
Jimmie som berittar om ett konkret
exempel som blev avgdrande.

- Vi hade en svingmotor som
rasade efter 4 000 timmar. En san
grej som man inte kan paverka. Dar
tycker jag att leverantoren maste kliva
in mer.

Kort darefter dok moéjligheten upp
att kopa en begagnad Hitachi nér en
entreprendr i Orebro skulle ligga ner
verksamheten. Det var en langgravare
som kom via Delvators samarbetspart-
ner i Orebro, Berggrens Maskinservi-
ce, och forsta intrycket satte tonen.
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Edlunds Schakt har snart fem gravare fran Hitachi i drift. Jimmie Edlund, som
driver foretaget, ser 30-tonnarna som navet i verksamheten.

— Jag var imponerad over att en
langgréavare kunde ga sa pass bra.
Den gick néstan béttre dn en vanlig
maskin, sdger Jimmie Edlund

Men det var inte bara korkanslan.

- Det kindes vildigt gediget. Ror-
dragningar, montering av extrautrust-
ning. Allt var rejalt gjort fran borjan.

Och det dr en detalj som han éter-
kommer till.

— Det dr ofta sant som kranglar
annars. Inte sjilva maskinen, utan
det som byggs pa. Har ar det gjort
ordentligt, sdger Jimmie med efter-
tryck. Jag har varit vildigt n6jd med
maskinen sedan dess, bade med den
och med kontakten med Berggrens.

Fran en maskin till fem
Det som borjade som ett test blev
snabbt en tydlig riktning.

I dag har Edlunds Schakt fyra
Hitachi i produktion och ytterligare
en pa vag in. Tyngdpunkten ligger pa
30-tonsklassen.

— Snart har vi fyra Hitachi ZX300,
sdger Jimmie som beskriver de hér
maskinerna som ett nav i verksam-
heten.

— Forr var en 30-tonnare mer en
ren schaktmaskin. I dag gor den allt.

Med ritt redskap kan du kora hela
projektet, fran borjan till slut.

Hydraulik och kénsla
I vardagen ar det tvé fordelar som
sticker ut mer &n andra.

- Hydrauliken &r fantastisk. Det &r
nog det forsta, siger Jimmie Edlund

Det andra ar helhetskanslan.

Att maskinerna kénns valdigt rejéla
marks dven bland forarna.

- Jag hade en maskinist som ville
ha en Volvo fran borjan. Men nér han
fick kéra Hitachi sa blev han helt sald,
sager Jimmie.

En detalj som han lyfter fram &r
jamnheten mellan maskinerna.

— Det spelar ingen roll vilken av
vara Hitachi jag sitter mig i. De gar
likadant allihop. Det ar en stor fordel.

En relation som gor skillnad
Men minst lika viktigt som maskinen
ar det som hdnder runt omkring.
Har aterkommer Jimmie till samarbe-
tet med Berggrens Maskinservice.

- De dr valdigt tillmotesgaende.
Vi kan ldgga service pa kvillar och
helger sa att maskinerna inte behéver
tas ur produktion. =



Fler kvinnor hittar till
entreprenadbianscher™=

Entreprenadbranschen har lange dominerats av man. Men enligt Therese Nilsson pa
Delvator haller ndgot pa att forandras. Allt fler kvinnor soker sig hit, en utveckling som
branschen lange har efterfragat.

TEXT: KARIN WANDRELL FOTO: DELVATOR

Nar Therese Nilsson, ekonomi- och
HR-chef, bérjade pa Delvator for
24 ar sedan var bara tre av fjorton
anstallda kvinnor.
— Det blev snabbt tydligt att det
hér dr en vildigt mansdominerad
bransch. Men internt har jag aldrig
kant mig ifrdgasatt eller mindre vérd
for att jag dr kvinna. Daremot har det
hént nagon gang att jag fatt kom-
mentarer av kunder nir det uppstatt
problem, men det har handlat om
pressade situationer och ér inget som
praglat arbetsplatsen i sig.

dagfinns Delvator 6ver hela lan-
det och av foretagets 55 anstillda ar
atta kvinnor som arbetar inom olika
omraden.
— For tio ar sedan var det svarare att
rekrytera kvinnor, men nu upplever
vi att manga ér nyfikna pa och in-
tresserade av entreprenadbranschen,
vilket ar valdigt positivt. Det ar fram-
for allt rollen som maskinforare som

lockar. Jag tror det handlar mycket
om att man har stort eget ansvar och
ett sjalvstandigt arbete, sdger Therese.
Inom till exempel gruvdriften marks
det tydligt att kvinnor &r eftertraktade
som maskinforare.
— Det vi ofta far hora ar att kvinnor
gengeellt kor maskinerna mer forsik-
diskt, sager Therese.

mer balanserad

“Kuttar

Delvator har ocksd arbetat medvetet
for att f in fler kvinnor i foreta-

get, bland annat genom att skriva i
platsannonserna att man gérna ser
kvinnliga s6kanden, nagot som har
gett resultat.

— Det handlar framfor allt om att vi
tror pa vardet av en blandad arbets-
plats. Vi upplever att det skapar en
mjukare och mer balanserad kultur.
Kompetens ér sjalvklart avgorande
nar vi rekryterar, men fOr oss ar per-

sonlighet och social formaga minst
lika viktigt, sager Therese.

I dag ér det stor brist pa personal i
stora delar av entreprenadbranschen.
Samtidigt lever flera fordomar kvar
kring yrkena. Manga tror fortfaran-
de att arbetet bara handlar om olja,
smuts och stokiga miljoer.

For affmotVerkayden bilden deltar
Delvator pa jobbmassor och samar-
betar med skolor sem har tekniska
och yrkesinriktade utbildningar.

- Vi tar emot praktikanter och
forsoker visa hur arbetet faktiskt ser
ut i verkligheten. Senast hade vi tjej
fran en skola i Hassleholm som bland
annat utbildar montérer och repa-
ratorer. Hon har fatt vildigt mycket
berém fran vara verkmastare. De
beskriver henne som lyhord, kunnig
och inte radd for att ta for sig. Hon
har ett ar kvar av utbildningen, men
vi har redan sagt att hon &r varmt
valkommen tillbaka, sager Therese.

Malin Svensson

Reservdelar, Rosersbherg

- Jag har hand om in- och utleve-
ranser, haller ordning och redan pé
lagret, E-handel, plock och pack. I
jobbet ingar ocksa att serva faltmon-
torerna med reservdelar, verkstaden
med utrustning med mera.

Camilla Andersson,
Reservdelar, Eslov

- Jag plockar all utrustning och
skickar till de olika utrustande verk-
stader som sen utrustar maskinerna
innan dom gar ut till kund.

Jag trivs valdigt bra hédr pa Delvator
da jag tycker dom ér valdigt omhan-
dertagande och jag tycker vi har ratt
kul nér vi arbetar.

Jennie Stenfeldt
Ekonomiassistent, Eslov

- Min huvudsakliga arbetsuppgift ar
leverantdrsreskontran men

hanterar dven andra uppgifter som
finns pa ekonomiavdelningen. Att
arbeta pa Delvator dr utmanande, ro-
ligt, stundtals kravande nar tempot ar
hogt. En harlig och trevlig arbetsplats
med goa kollegor fran norr till sder
och tillsammans stér vi for kunska-
pen och styrkan i Delvator AB.

Lina Duvander

Ink6épare, Eslov

- Som inkdpare ser jag huvudsak-
ligen till att utrustningen till vara
maskiner, allt fran hydraulsatser och
verktygslador till lampor och bégar,
bestlls i ratt tid for att kunna skicka
det till vara olika verkstader i god tid
innan maskinen ska paboérjas. Inom
Teknikgruppen arbetar vi ocksa
med att uppdatera och forbattra vart
utbud for att ge vara kunder det basta
mojliga.

Att varje dag fa jobba med ett harligt
team av bade mian och kvinnor gor
vardagen s mycket roligare! Den
gladjen hoppas jag lyser igenom till
alla som kommer i kontakt med oss.

Emma Igheimer Svensson
Ekonomiavdelningen, Esl6év

- Pa Delvator jobbar jag frimst med
kundreskontra, ringer du till adminis-
trationen r det oftast mig du pratar
med. Jag ér dven ansvarig for det
mesta inom ekonomi- och adminis-
tration i Delvator Maskinuthyrning
Att jobba som tjej i en mansdomine-
rad bransch ér superkul, p& Delvator
ar det hogt i tak och ofta néra till
skratt. Grabbarna @r alltid hjalpsam-
ma om man ber om det.
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Aza Lindberg

Reservdelar, Rosersberg

- Jag hjalper kunder, mekaniker

och faltmontorer med att hitta och
bestilla hem reservdelar. Bestiller
aven pafyllning till lagret. Vi tar ocksa
emot kundordrar via var e-handel
som sedan bestills hem &t kunden. Ar
aven ute pa lagret och skickar och tar
emot gods samt packar upp gods som
ska in pa lager eller skickas vidare.
Plockar dven arbetsorder at falt-
montdrerna. Det jag gillar med min
arbetsplats dr att man alltid far bra
och professionell hjélp om man har
nagon fraga ang maskinerna. Och de
ar mycket humor och néra till skratt.

Sussie Sérensson
Marknadsansvarig, Eslov

- Jag ansvarar for Delvators “skylt-
fonster”: var kommunikation, mark-
nadsforing och synlighet. Det betyder
allt fran pressreleaser, webbtexter,
annonser och sociala medier till kam-
panjer, massor, event och kundaktivi-
teter. En stor del av mitt arbete hand-
lar om att lyfta fram ménniskorna,
maskinerna och berittelserna bakom
Delvator. Fran stora lanseringar och
massmontrar till kundcase, filmer och
sma vardagsogonblick som visar vad
vi star for.

Det bista med Delvator ér att det
finns sa mycket att berdtta. Har finns
de basta maskinerna, otroligt kunniga
ménniskor och en vardag full av
engagemang.

2l
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Heldag

vid Rosersberg

Fran formiddag till kvall samlades kunder och samarbetspartners i
Rosersberg for att se maskiner, prata jobb och traffa varandra. Det
som borjade som ett 6ppet hus utvecklades till en dag och en kvall dar

relationerna stod i fokus.

TEXT: SUSSIE SORENSSON FOTO: MATILDA PERSSON

Det &r fullt pa gardsplanen. Bland
minigravare och storre band- och
hjulgravare fran Hitachi star den
splitter nya dumpern Bell B25E som
ar leveransklar till John Borg Entr-
prenad AB. Och mellan maskinerna
ror sig nyfikna besékare som stannar
till, kliver upp i hytterna, kinner pa
reglagen och pratar med varandra.
Det édr 6ppet hus hos Delvator och
Scantruck i Stockholm, och under da-
gen fylls omradet av kunder, partners
och andra som har tagit sig hit for att
traffa Delvators team, ta en kopp kaffe
och se maskinerna pa néra hall.
Tempot ar lugnt trots att verksam-
heten pagar med nyfikna géster som
tittar pd. Det marks pa samtalen att
forvantningarna pa dagen dr hoga.

Maskiner och samtal i centrum
Pa garden vécker flera av maskinerna
uppmairksamhet, inte minst de eldriv-
na alternativen som manga vill titta
ndrmare pa. Samtidigt 4r det tydligt
att det inte bara handlar om teknik.
Inne i verkstaden pagar diskus-

sioner om service, utrustning och
vardagen ute pa jobben. Det ar kon-
kreta samtal mellan branschkollegor
som kdnner igen varandras yrken och
verkligheter.

- Det dr i de hir métena det
hénder, ndr man far tid att prata pa
riktigt, siger Tomas Ahrberg som ar
en av Delvators séljare pa plats.

Utanfor fortsatter dagen i ett skont

, Det aride har

motena det
hander, nar man far
tid att prata.

tempo. Kaffet star framdukat, valdof-
tande burgare serveras i jamn takt
och i bakgrunden sitter en trubadur
stimningen.

Kvall pa Rosersbergs slott
Nér eftermiddagen gar mot kvill
forflyttas delar av sallskapet vidare till

det som en gang var Karl XIV Johan
och hans hustru Desiderias lustslott.
Samtalen fran dagen foljer med in i
kvillen, men nu med en tydlig touch
av fest och hogtidlighet.

Over en gemensam middag med
underhallning fortsatter diskussioner-
na, men det knyts ocksa nya kon-
takter. Skratt blandas med erfaren-
hetsutbyten, och fér manga blir det
en kvall som strécker sig langt in pa
smatimmarna.

Det som héander mellan
maskinerna

Dagar som den hér handlar forstas
om att visa upp maskiner. Men det
som blir kvar efterat 4r métena mellan
maénniskor och samtalen som annars
inte hinns med nér klockan styr.

For Delvator blev dagen ett sitt att
visa upp bade maskiner, verksam-
heten och personalen men ocksé
alla de uppskattade relationerna som
finns runt omkring.

Redan nu finns tankar pa att gora
det till nagot aterkommande. =
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PP Sverige, Port Payé

AVSANDARE: Delvator AB
Box 196, 241 23 Eslév

Vi pa Delvator erbjuder vara kunder ett rikstackande servicenat som
ger tillgang till snabb service och support for ett tryggt maskinagande
-var du an befinner dig i Sverige. Med vara noga utvalda, auktoriserade
servicelamnare vet vi att kvaliteten uppratthalls pa basta satt.

Delvator AB

Patrik Nilsson
T:0413-692 12
patrik.nilsson@delvator.se

Delvator AB

Tommy Persson

T:08-583 586 53
tommy.persson@delvator.se

Delvator AB

Orjan Sundqvist

T:0611-55 20 35
orjan.sundqvist@delvator.se

Delvator AB

Mats Lager

T:0920-29 69 81
mats.lager@delvator.se

Féltservice i Bollnas

Kjell Wilhelmsson

M: 070-309 69 58
kjell.faltservice@gmail.com

ML Maskinservice AB
Mikael Lundmark
T:0912-616 46
ml.maskinservice@telia.com

TJ's Hydraulservice AB
Tomas Johansson

M: 070-371 02 44
info@tj-s.se

Truck & Maskin

Benny Persson
T:035-21 10 30
truckomaskin@home.se

Lannen Tractors AB

Fredrik Astrém

T:036-330 02 74
fredrik.astrom@lannentractors.se

Sormlands Maskinservice

John Sheiakh

T:0150-500 00
john.sheiakh@sormlandsmaskinservice.se

Fordonstjanst i Kil
Lars Goran Andersson
T:0554-133 25

rouosspk: F © in

DELVATOR AB ar svensk generalagent for Hitachis samt Bells entreprenadmaskiner och
har kontor, verkstad och lager i Eslév, Harnosand, Lulea och Rosersberg, Stockholm.

| Eslov och Stockholm finns utstallningshall och runt om i Sverige finns saljkontor och
serviceverkstader i ett rikstackande nat. Las mer pa www.delvator.se.

Kiruna Féltrep AB

Clas Holm

T: 0980-683 95
kirunafaltrepab@telia.com

Landvetter Motor & Maskin AB
Stefan Hansson

T:031-780 29 30
stefan@landvettermotor.se

AB Heby Lantbruksservice

Roland Hellberg

T:0247-77 12 96
roland.hellberg@hebylantbruksservice.se

AMA Maskinservice AB
Anders Langh
T:013-137278
ama.maskinservice@telia.com

Jonas Melin Maskinservice
Jonas Melin

M:070-370 21 21
melin.jonas@telia.com

Frimodigs Mekaniska AB
Mikael Frimodigs

M: 070-784 07 30
mikael.frimodigs@gmail.com

Wikstens Maskinservice AB
Anders Wiksten

T:0910-888 54
wikstenmaskin@gmail.com

LK Maskinservice AB
Leif Krondahl

M: 070-32 52 597
Ikmaskin@gmail.com

Berggrens Maskinservice AB
Daniel Ranstrom
T: 0565-18 23 81
daniel.ranstrom@berggrens.se

Nilssons Bil & Maskin i Umeéa AB
Kent Nilsson

T:090-77 97 80
kent.nbm@telia.com

OREBRO
Anders Ericsson
T:019-277 22 00
anders@berggrens.se

SAUARE

ESLOV

Johan Nylander
M: 070-246 56 34
johan.nylander@
delvator.se

VAXJO

Thomas Astrém

M: 070-838 09 44
thomas@stensmaski-
ner.se

delvator.se

ALMEBODA

Tobias Hilmersson
M: 070-844 58 40
tobias@stensmaski-
ner.se

delvator.se
GOTEBORG

MALARDALEN NORR
Tomas Ahrberg
T:070-515 95 50
tomas.ahrberg@

MALARDALEN SODER
Anders Bjorkman
M: 079-14346 13
anders.bjorkman@

Almeboda Svets & Maskin AB
Thomas Andersson

T:0477-601 55
almebodasvetsmaskinab@telia.com

Norrlands Skog & Maskin AB
Jonas Lindberg

T: 073-824 89 89
lindbergsmek@gmail.com

Berggrens Maskinservice AB
Stefan Lindberg

T:019-277 22 05
stefan@berggrens.se

Overkalix Maskinstation AB
Anders Johansson

T:0926-777 20
anders.johansson@maskinstation.net

HARNOSAND

Jim Jacobsson

M: 072-402 38 65
jim.jacobsson@
delvator.se

SKELLEFTEA

Erik Lindmark

M: 070-663 43 99
erik.lindmark@delva-
tor.se

DELVATOR
MASKINUTHYRNING AB
Lars Ahlander

M: 076-669 7482
hyra@delvator.se

Magnus Halvarsson,
076-6697481 magnus.

halvarsson@delvator.se

Delvator



