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Med nytt ansikte

Det dr ett ndje att i och med detta
nummer kunna presentera Gravlingen i
nytt utférande!

Vart kundmagasin har kommit ut med
tva nummer per ar anda sedan 1990.
Med tidningen vill vi pd Delvator bidra
till att skapa basta mojliga kontaktvag
mot marknaden. Gravlingen ska fungera
som ett lasvart forum for information,
nyheter och for annat som hander pa
marknaden och hos vara entreprenorer.

| detta nummer uppmarksammar vi
en av de unga framgangsrika entrepre-
norerna, Mathias Gustafsson. Med hjilp
av modern gravarteknik, stor kreativi-
tet och entreprendranda har han lyc-
kats etablera sig som en framgangsrik
och vilkand lokal foretagare i Varberg.
Vid sidan av traditionella anlaggningsen-
treprenader har Mathias och hans kol-
leger dven satsat pa en butik och pa att
utfora allt fran de stora, till de riktigt
sma jobben. Att Varbergs Gravteknik
AB dessutom har ”Fiat-Hitachistuk” i
sin logotype ar naturligtvis extra glad-
jande for var del..!

Bo Danielsson och DEAB:s verk-
samhet aterfinner vi i reportaget pa
Gravlingens mittuppslag. DEAB har
under manga ar utvecklat en riktigt
kraftfull teknik fér bergbrytning. Ett
klockrent exempel pa hur stor entusi-
asm, yrkeserfarenhet och envishet kan
ge lyckat resultat. DEAB:s kombina-
tion av Hitachiteknologi och tung ut-
rustning fran Krupp innebar en unik
och mycket effektiv hammarteknik, da
Hitachimaskinernas palitlighet och hoga
kvalitet kommer till sin rétt.

Till sist vill jag sarskilt peka pa repor-
taget om samarbetet mellan Delvator
och Scanlaser. Ett samarbete som for-
enklar for maskinagarna att investera
i och anvdnda modern maskinstyrning.
Det ar en styrka att vi tillsammans kan
erbjuda marknaden helhetsdtaganden
pa detta omrade.

Jag onskar er alla trevlig, informativ
och inspirerande ldsning!

Nk -'I'h_',”
- R

Christer Arvidson

christer.arvidson@delvator.se
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Pris, service och forarmiljo

viktigast nar Krister valjer

Tre huvudkriterier anga-
ende ekonomi, service och
forarmiljo dr avgoérande
nar besluten om maskin-
inkop tas hos Cliffton i
Helsingborg.

Men det allra sista or-
det - det kommer ofta
fran den maskinforare
som investeringen giller.
Forarens asikt om kér-
kinsla, palitlighet och ser-
vicevdnlighet vager tungt.

A

Krister Persson ar bitradande regionchef
pa Cliffton i Helsingborg och ansvarar for
foretagets maskin- och fordonsinveste-
ringar. Ett ansvarsomrade som omfattar en
maskinutrustning pa ungefar 75 Cliffton-
dgda entreprenadmaskiner.

— Totalt sett ar maskinresurserna stor-
re, vi har ungefar 130 enheter. Men knappt
hilften av dem &gs av de anslutna maskin-
entreprendrerna sjélva, de 6vriga dgs av
Cliffton, forklarar han.

Kristers ansvar stiller stora krav pa no-
ga Overviagda principer for investeringarna.
Skillnaden mellan lyckade och mindre lyck-
ade maskinbeslut har stor betydelse for
hela foretagets verksamhet.

— Dels handlar det om att hamna ritt nar
det giller kvalitet, driftekonomi, férarmiljé
och annat som har med olika maskintyper
och -tillverkare att gora.

— Dels maste investeringarna ocksa ge
oss och anldggnings- och byggmarknaden
basta mojliga resursbalans i forhallande till
vad som hinder pa marknaden fran tid till
annan.

Han namner som exempel de krav pa
kraftfulla maskiner som Viastkustbanan,
Oresundsbron och alla dess kringprojekt
innebar. Projekt som under ett antal ar
kravde atskilliga muskelmaskiner, medan
forhallandena for narvarande dr ndstan
motsatta.

Krister Persson pa Cliffton bladdrar, rak-
nar och viljer... Men maskinférarnas ord
viger tungt vid maskinvalen.

— Tempot for miljokraven ar ytterligare
en faktor som paverkar maskinernas om-
loppstid i var organisation.

Men till sist aterstar for Krister att ta
hansyn till de tre huvudkriterier som prig-
lar Clifftons beslut om investeringar. De
tre ar pris, service och forarmiljo.

- Vi har representanter for 3-4 marken
som vi har ett bra samarbete med sen lang
tid tillbaka. Vid en upphandling gor vi en
kravspecifikation for den aktuella maskinen
och begir sedan in pris.

— Om det dr sma variationer pa pris, till-
gang pa service och pa férarmiljon, sa bor-
jar en svar balansgang.

— Da far oftast maskinféraren sista or-
det. Forarens asikt om korkansla, service-
vdnlighet, samt dennes subjektiva asikt om
vilket som dr det mest tilltalande alternati-
vet, blir avgérande.

Detta forarinflytande gav for ovrigt full
pott at Fiat-Hitachi for ett par ar sedan:

— Vi skulle investera i fyra bandgravare
och en hjulgrdvare och avgérandet lag hos
forarna sjalva. Oberoende av varandra foll
alla fem férarnas val pa Hitachi, berdttar
Krister!

Cliffton och Fiat-Hitachi:
* 4 st EX 2I5LC, inkopta ar 2000.
¢ | st EX [65WT, inkopt ar 2000.

Krister Perssons omdome:

* Cliffton i Umea: | st EX 285LC och 2 st EX 165WT.

”Vara Hitachimaskiner har gatt mycket bra, saval tekniskt som ekonomiskt.
Servicen fungerar bra, férarmiljon ar bra och vi ar fortsatt néjda med dem”.




Kvalitet

och miljo:
Motton som

saljer!

Nar Mathias Gustafsson for fyra ar sedan lamnade anstéllningen i sin

fars firma for att starta eget, var han forst ensam i rorelsen.
Dairefter har utvecklingen gatt i en rasande fart. Idag har Varbergs

Gravteknik AB tre deldgare, 12 maskinenheter och en viaxande skara

anstillda.

| Varberg har foretaget blivit valkant. Inte
bara hos de stora kunderna som kommu-
nen, NCC, PEAB och andra. Utan ocksa
hos allmdnheten.

— Markjobb ar var nisch. 80 procent av
védra jobb handlar om markanlidggning, be-
rdttar Mathias.

Strategin ar att ga pa bredden inom den
nischen. Varbergs Gravteknik raknar lika
gdrna pa stora uppdrag, som pa de riktigt
sma. | praktiken fyller det orderboken med
allt fran uppdrag i flermiljonsklassen, till
sma justeringsarbeten hos villadgare, for
ett par tusenlappar.

— Var maskinpark med Fiat-Hitachimaski-
nerna, hjullastare, gravlastare och minigra-
vare gor att ndstan inget jobb behéver

Mathias Gustafsson driver
numera Varbergs Gravteknik AB
tillsammans med deldgarna Peter
Andersson och Stefan Andersson.

Varbergs Gravteknik AB

och Fiat-Hitachi:

Maskiner i drift:

* | FH I50WT 1998 (den maskinen
som Mathias startade rérelsen med
och som fortfarande ir i drift).

* | EX 165LC, nyligen levererad.

Mathias Gustafssons omdome:
”Hitachigravarna dr vara paradma-
skiner. Ndrheten till verkstaden i
Landvetter, och den kunskap och ser-
vice som finns dar, betyder mycket
for oss nar vi viljer maskiner”.

-
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Mathias Gustafsson bérjade som enma-
skinsdgare med en Fiat-Hitachi. Ett val
som till och med fick sitta prigeln pa
foretagets logotype. Idag finns tva Fiat-
Hitachimaskiner i féretagets dgo.

vara for litet. Vi graver drineringar, grov-
planerar tridgardar och lagger marksten
dven at privatpersoner.

Bredden ger flexibilitet i arbetsbeldgg-
ningen. Aven om det star still hos de stora,
sa kan det réra pa sig pa marknaden for
smajobb, och vice versa.

Just marksten har gett féretaget ingdngen
till den "lilla” marknaden. Och den delen
av verksamheten vixer:

— Vi borjade silja marksten som en servi-
ce at kunderna. Nu 6ppnar vi en butik for
forsaljningen av bade sten, draneringsma-
terial och ett sortiment med material fér
villadgare som planerar egna jobb.

- Vinsten pa forsiljningen ar inte stor,
det ska erkdnnas. Men ofta ger det ena det
andra. Det dr faktiskt ganska vanligt att de
kunder som kopt sten kommer tillbaka till
oss och sidger att "det ar lika bra ni lag-
ger stenen ocksa”. Da har de forst forsokt
sjdlva...

1 Hégaktuellt dr arbetet vid
~ Ankarskolan. Ett stort jobb,
som féretaget skoter
parallellt med alla smajobb.

Andersson
i Gravtekniks
1 nya EX 165LC.

Foretaget manar om att det egna kvali-
tetsarbetet ska gilla dven smakunderna.
Sékert dr det darfor det goda ryktet om
Gravteknik spritt sig hos allmanheten.

— Vi har en ambition som vi férsoker leva
upp till, att alltid folja upp alla jobb. Kunden
ska fa ett aterbesok en tid efter att jobbet
fullfoljts, aven om ordersumman bara ar
nagra tusen.

—Det ar inte bara for att vara trevlig.
Uppfdljningen ger larorik feedback, samt
mojlighet att ratta till det som eventuellt
kunde fungerat bittre, forklarar Mathias.

Hogaktuellt just nu hos Varbergs
Gravteknik AB 4r bland annat anldggnings-
arbetena vid Ankarskolan, kommande in-
vigningen av markstensbutiken och verk-
samheten vid atervinningsanlaggningen
man startat i samarbete med NCC.
Hogaktuell ar ocksa miljocertifiering en-
ligt 1ISO 14001, som snart ar klar. (En kva-
litetscertifiering kan eventuellt bli ndsta
certifieringsprojekt for foretaget.)
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230 ton
| timmen

Foér sex ar sedan kom Bo Danielsson och hans

entreprenadrorelse DEAB till Skanska Makadams
stenbrott i Astorp for att visa bergbrytning med

hydraulhammare i 7-tonsklassen.

De ar fortfarande kvar. Nu bryter man 230 ton berg
per maskin och timme, utan att en enda sprangsalva
behover stéra omgivningen. Och i ar nyinvesterar
DEAB i en 850H, med nya Zaxisteknologin.

Med en egenutvecklad kombination av
Hitachis gravare i 60-80-tonsklassen och
7-tons hydraulhammare fran tyska Krupp,
har Bo Danielsson och hans entreprenad-
rérelse bidragit till att driften i Astorp
kunnat fortsatta. En verksamhet med 100-
ariga anor, som sysselsitter ett 30-tal an-
stillda och sékrar en omfattande ravaru-
forsorjning till bygg- och anlaggningspro-
jekt i omgivningarna.

— Nir vi kom hit var brytningen i fara.
Fragan var om Skanska Makadam skulle
fa tillstand till fortsatta sprangningarna i
takten, berdttar Bo Danielsson.

Bo kommer ursprungligen fran Porjus i
Norrbotten och har med sig en gedigen
sprangarerfarenhet fran Vattenfalls kraft-
verksprojekt i norr. Flytten séderut gick
dock tidigt. Han jobbade som anstilld
maskinforare i bland annat Forsmark och
Stockholm — dnda tills ldgkonjunkturen i
borjan av 90-talet slog till.

Men han lessnade pa lagkonjunkturens
stillhet. 1993 tog han steget och startade
eget. .

— Jag kopte en Akerman H25C och fick
uppdrag som underentreprendr pa olika
Vigverksprojekt runt Stockholm, berat-
tar han.

Ganska snart behovdes hans erfarenhe-
ter fran bergjobb. Hantering av skut efter
sprangningar startade en utvecklingspro-
cess gillande arbetsmetoder och teknik,
som Bo Danielsson gatt vidare med dnda
sedan dess.

- Jag hade en idé om att stora hydraul-
hammare monterade pa stora gravare
skulle kunna innebira en kraftfull och dar-
med effektiv skuthantering, siger han.

S& Bo monterade hammare pa sin gam-
la H25:a. Férst mindre hammare, sen en
4-tons fran Krupp — och till sist en 7-ton-
nare.

— Det finns firre an 20 hammare av den-
na typ i hela varlden. Monterat pa gréva-
re ar det en unik kombination som stiller
stora krav pa utrustningen!
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Efter ett halv-
ars skruvande och
testande fick han
utrustningen att
fungera bra. Bo Danielsson hamrade skut
med en effektivitet som séllan skadats.

— Det krévdes tva eller flera gravare med
hammare i "normalklass” for att producera
lika mycket som jag kunde géra med min
enda maskin, sager han.

Men sa tog projekten runt Stockholm
slut for hans del, och det var 1996:

— Jag forsokte fa kontakt med andra upp-
dragsgivare. Nanstans hade jag hort att
Skanska Makadam anvande hydraulhamma-
re, monterade pé gravare, vid stenbrottet
i Astorp. Sa jag ringde och lyckades "tjata”
till mig ett tva veckors provavtal med f6-
retaget.

— Det hir ar grejer ni aldrig har sett, lo-
vade jag dem.

— Och det hade de inte. Den effektivitet
jag kunde visa upp innebar visentligt 6kad
effektivitet, jamfort med tidigare.

An idag, sex &r senare, ir Bo Danielsson
alltsd kvar i Astorp. Men nu ar det ett an-
nat marke som giller pa maskinsidan.

— Jag visste sen tidigare att Hitachi ar
outstanding for sadana har uppgifter. Sa pa
hosten 1996 kopte jag min forsta. En be-
gagnad 700H direkt fran Japan. Jag hade
bara sett maskinen pa foto. Det var en -92
som gatt 4.000 timmar och jag vagade lita
pa att det skulle bli bra.

Investeringen blev lyckad. Maskinen gar
fortfarande kvar i Astorp, nu med hela
19.500 timmar pa tidmataren.

Sen dess har Bo Danielsson investerat i
ytterligare en 700H och i en 800H, en 80-

DEAB:s 800 H gar problemfritt under de
extrema férhillandena med hammaren.

tonnare som koptes in for fyra ar sedan.

| host ar det dags for leverans av en spril-
lans ny Hitachi ZAXIS 850H. Den maski-
nen har steg 2-motor och det modernaste
av hydraulteknik och férarmiljé som finns
idag och Bo Danielsson intygar gdrna den
trygghet han kdnner:

— Titta pa kolvarna nar EX800:an job-
bar med Krupp-hammaren,
sager han och syftar pa de
skakningar som maskinen
utsitts for.

— Det haller, trots pa-
frestningarna. Vara maski-
ner gar mellan 1.600 och
1.800 timmar per ar och
enbart med dessa stora hy-
draulhammare. De produ-
cerar minst 230 berg per
timme och maskin, i en-
lighet med de avtal vi har
med Skanska Makadam.

— Hitachi har alltid fung-

erat bra for oss, liksom serviceorganisatio-
nen, de fa ganger vi behévt den, sager han
och ger samtidigt bdde Hitachi och Krupp
del i sin framgéng.

— Bada har backat upp oss i vart utveck-
lingsarbete. Det samarbetet har |6pt smi-
digt och inneburit en 6msesidig nytta, sa-
ger han.

Bo tillsammans med ma
Nilsson och Erik Hanse



Danielssons Entreprenad AB och Hitachi:
* | ZAXIS 850H (levereras i augusti i ar)

* | EX800LCH, inkopt ar 1998.

2 st EX 700H (en av dem byts in i augusti).
Bo Danielssons omdéme:

”Vara Hitachimaskiner dr det enda maskinmarke som, savitt jag vet,
haller for de pafrestningar vart arbete innebdr. Vi tror pa Hitachi!”

Detta ar Zaxis

Hitachigravare fran 60 ton och uppat.

matematikens och fysikens virld).

skinférarna Roger
n — och folkracebilen.

* Nyutvecklad dieselmotor fran Isuzu.
* Motorteknik som uppfyller steg 2-kraven.
* Ny hydraulteknik som 6kar styrka och produktivitet.

* Ny brénslebesparingsteknik, som i varje givet 6gonblick anpassar

motorvarvet efter det faktiska behovet av motorstyrka.

* Ny forarhytt med inbyggd skyddsbage for 6kad sdkerhet. (Se bilden).

Zaxis-teknologin innebir att gravarna bland annat har:

Han kér Folkrace ocksa, Bo
Danielsson. Och visst hinder det att

en eller annan provtur dger rum i
stenbrottet i Astorp...

Zaxis dr det samlande begreppet for den nya teknologi som fran och med detta ar finns i alla
Sjdlva namnet symboliserar z-axeln, alltsa den tredje dimensionen (som den betecknas i

| detta sammanhang syftar den nya dimensionen naturligtvis pa den nydanande teknologin i grivarna.
Pa den tuffa japanska marknaden har Zaxisteknologin redan funnits i drift i drygt ett ar och bidragit till
att Hitachi aterigen dr marknadsledare i sitt hemland. Pa nagra ars sikt kommer -
Zaxis dven att erovra tekniken for gravare i lagre viktklasser.

* Vidareutvecklad forarmiljo med bland annat helautomatisk klimatanlaggning, sankt ljudniva bade i och

utanfér maskinen, samt forbattrad sikt tack vare storre glasytor.

* Inbyggt databaserat informationssystem som lagrar maskinens driftsinformation.

Gravlingen nr | 2002



Golf nischen
for Naslunds!

Under 50 ars tid var det byggande av skogsbilviagar
som dominerade verksamheten hos Naslunds Vig
AB i Asele. Nu bygger de golfbanor ocksa!

Just nu haller Niaslunds pa att fardigstilla
den golfbana som byggs av Veckefjardens
Golfklubb utanfér Ornskoldsvik. Ett
35-miljonersprojekt som omfattar en 18-
halsbana och en 9-hals kortbana.

— Vi har haft entreprenaden for schakt
och terrasseringen inom ett omrade som
omfattar totalt upp mot 100 hektar, berit-

tar Lars-Bertil Néslund.

Tidigt i sommar gar det hir jobbet mot
sitt slut. Men fler golfjobb vantar...

— Da flyttar vi mot Umea och Holmsund
och nista golfbaneprojekt. Dar kommer vi
att ha arbete under ungefar ett ars tid.
Att anldggande av golfbanor pa relativt
kort tid blivit en ny nisch for foretaget

Fakta Naslunds Viag AB:

Naslunds Vag AB och Fiat-Hitachi:

Foretaget startades 1953 av Sven och Gustav Nidslund. Sénerna

till Sven, Lars-Bertil och Per-Olof Nidslund, dger och driver fére-

taget idag. Personalen omfattar fyra anstéllda och maskinparken

bestar av atta enheter — grdvare, bandtraktor, viaghyvel, hjullastare och lastbil.

| st EX255LC, utrustad med Scanlasers Mikrodigger gravsystem.

Lars-Bertil Naslunds omdéome om Fiat-Hitachi och Mikrodigger:

”Det dr en bra gravare som ar snabb och mjuk i arbete, med bra hydraulik. Grav-
systemet fran Scanlaser ar sarklassigt. Vid anldggande av golfbanor behover vi
knappt gora nagon utsdttning alls, det racker med Mikrodigger.”

Lars-Bertil
Nislund vid
everansen av

ar ingen slump. Redan for over tio ar
sedan, 1990, pabérjade man bygget av en
korthalsbana hemma i Asele. Helt nyligen
byggdes banan ut till 18 hal.

Under 90-talet kom Nislunds ocksé att
knoppa av i form av foretaget Gronyteser-
vice, som svarar for skotseln av golfbanan
i Asele. P4 liknande sitt har Naslunds
breddat sin verksamhet genom driften av
ortens betongfabrik som férsérjer en stor
del av det visterbottniska inlandet med
betong.

Det aktiva foretagandet fick for ovrigt
Asele kommun att utse Nislunds Vig AB
till "Arets féretagare” redan 1993. Mitt i
lagkonjunkturen...

— Golfbanor har blivit en specialitet. Det
ar bra med okad bredd i verksamheten.
Dessutom dr vi intresserade av sjdlva
sporten, vilket naturligtvis inte gor saken
samre, menar Lars-Bertil.

100.000 ’skona” timmar!

Over 100.000 timmars erfarenhet av
Hitachi/Fiat-Hitachi i drift, det har
maskinfoérare och foretagsledning vid
Henriks Griav AB i Bralanda.

Lars Andersson moter var fotograf vid
ett storre va-jobb pa ett industriomrade i
Trollhdttan. Tre Hitachi/Fiat- Hitachimaski-
ner finns pa plats for att utféra uppdraget
at Trollhdttans kommun. Men Henriks
Grav har ytterligare tre i drift, totalt sex
stycken.

Lars har huvudansvaret for Bralanda-
foretagets verksamhet. Féretaget startade
redan i borjan av 50-talet av Lars far Hen-
rik. Sen dess har verksamheten utvecklats
och viéxt till dagens néara 30 anstillda och
dryga 20-talet maskinenheter.

— Pa gridvarsidan ar det Hitachi som gil-
ler, berattar Lars.

— Jag har haft med Hitachi att géra anda
sedan jag gick pa gymnasiet och gjorde
sommarpraktik pa verkstad.

Denna tidiga kontakt med market var
en av de faktorer som gjorde att foretaget
investerade i sin forsta Hitachi-gravare
nagra ar efter Sverigeintroduktionen.
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Direfter har Hitachi/Fiat-Hitachi tagit
over helt och hallet pa gravarsidan.

- Vi har over 100.000 timmars erfaren-
het av Hitachi i drift, bekraftar han.

— Mesta erfarenheten har jag av de japan-

byggda maskinerna, siger Lars Andersson,
som ocksa gldds at att hans kontakt med
Tage Hanssons serviceforetag fungerat
perfekt under alla ar!

Henriks Grav AB

och Hitachi/Fiat-Hitachi:
« | EX 300.

« | EX 220.

o | EX [65WT.

e | EX 2I5LC.

o | EX 255LC.

e | EX 285LC.

Lars Anderssons omdome:
”Min erfarenhet av Hitachis
grdvare ar att de ar foljsamma
i hydrauliken, har kraftfulla
’skona’ motorer, bra rackvidd
och aldrig kranglar”.

Lars
Andersson,
till hoger,
med ma-
L. skinférare i
"~ Trollhittan.




Mikrodigger och Scanlaser

— valde att
samarbeta
med Delvator

Sag ”maskinstyrning” och du har
namnt ett teknikomrade som viaxer
och utvecklas snabbt och som med
sdkerhet blir standard i alla slags an-
laggningsmaskiner pa sikt.

For att underlatta for maskinagar-
na och samtidigt forbattra forutsatt-

ningarna for det fortsatta utvecklingsarbetet av utrustningarna
har Delvator AB och Scanlaser AB startat samarbete.

Christer Lund pa Scanlaser AB med demonstra-
tionsmodellen av grivsystemet Mikrodigger.

Resultat: Nu kan maskindgarna investera, finansiera, serva och

reparera bade grivare och maskinstyrningsutrustning via Delva-
tors ordinarie silj- och serviceorganisation.

— Det finns enbart vinnare pa det hir
samarbetet, konstaterar saval Delvators
vd Christer Arvidson, som Scanlasers vd
Christer Lund.

— Det blir enklare for maskinagarna nar
de bara behover vinda sig till en part.
Investering, finansiering, reparationer och
service av bade gravare och maskinstyr-
ningsutrustning kan nu ske via Delvators
och Scanlasers gemensamma organisation,
forklarar de.

— Dessutom, sager Christer Lund, kan vi
tack vare samarbetet fa mycket vardefull
feedback for vidareutvecklingen av vara
gravsystem. Kontakten med maskindgarna
sjalva ar oerhort viktigt for utvecklingsar-
betet, betonar han.

Christer Lund startade Scanlaser AB
redan i mitten av 80-talet. Pa den tiden var
det maskinstyrning for draneringsjobb som
var féretagets huvudinriktning.

Sen dess har utvecklingen tagit atskilliga
kliv. Saval tekniskt, som nér det giller
bredden av anvandningsomraden fér ma-
skinstyrning, samt betriffande Scanlasers
utveckling som foretag.

Idag dger och driver Christer Lund f&-
retaget tillsammans med sonen Freddy.
Scanlaser har verksamhet i bade Sverige
och Norge, |13 personer anstillda och en
omsattning pa 22 miljoner kronor.

— Numera har vi agenturen for danska
Mikrofyn. De ar marknadsledande i Sverige
och finns i bruk 6ver hela vérlden, berit-
tar de.

Scanlaser ar involverat i det kontinuer-
liga utvecklingsarbetet av gravsystemet

I basutforandet har maskinféraren full
kontroll &ver djup, lutning och vinkel. De
fyra sensorerna pé skopa, sticka, bom och
pa motvikten ger information till utrust-
ningens kontrollbox. Med ljud eller ljus
indikeras virdena till féraren som pa detta
satt har full kontroll 6ver arbetet.

— Utrustningen innebir att behovet av
utsdttning minimeras. Om den dessutom
kopplas till GPS behovs ingen utsattning
alls. D& kombineras gravdijup, lutningar och
vinklar med maskinens position och ma-
skinféraren far i princip tillgang till arbets-

Mannen ritningarna i varje givet 6gonblick.
bakom
Scanlaser, - Den fortsatta utvecklingen gar snabbt.
Christer

Ménga bestillare kraver redan att entre-
prendrerna har tillgang till gravsystem och
GPS. Pa sikt tror jag att gravsystemen blir
standard. Vi ar glada for det forsprang vi
har pa marknaden, sager Christer Lund.

— Samarbetet mellan Scanlaser och
Delvator underlattar for Hitachi/Fiat-Hi-
tachi-dgarna att félja med i utvecklingen.
Vi tar ett gemensamt ansvar for att saval
finansiering, som service och reparationer,
fungerar sa bra det bara dar mojligt.

Lund.

Mikrodigger som funnits i bruk i ver fem
ar och ar vl beprovat.

Maskinagaren kan borja med ett stan-
dardsystem som sedan kan byggas ut och
kombineras med GPS. Systemet 4r baserat
pa CAN-buskommunikation, helt digitalt
och kan uppgraderas obegrinsat efter
behov.

Scanlaser AB:

Hégteknologiskt familjeforetag beliget i den lilla orten Ostad, vid
Bullarensjoarna i norra Bohuslan. Scanlaser AB:s stabilt positiva utveckling
under de senaste |5 dren har gjort att foretaget fatt flera utmarkelser.
Bland annat danska Mikrofyn A/S "Dealer of the year” och Tanums
kommuns "Arets féretagare 2000,

Christer Lunds omdéme om Hitachi/Fiat-Hitachi:

”Palitliga gravare!”

Christer Lunds omdéme om Delvator:

Ett valskott och solitt foretag med mycket gott renommé, som vi ar glada
att fa samarbeta med!”
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Visste du att...

..Hitachi investerar ndstan | miljard
kronor i sin nya tranings- och demon-
strationsanldggning, samt nya europafabrik
som byggs i Siciliéweg i Amsterdams hamn-
omrade? Omkring 3.500 grévare ska mon-
teras varje ar vid fabriken som kommer
att ha cirka 250 anstillda. | en andra etapp
kommer Hitachi att bygga ytterligare en
fabriksbyggnad for montering av gravare i
klassen 10-50 ton.

...ndstan 100 nya Hitachi/Fiat-Hitachi-ma-
skiner saldes i Sverige under ar 2001? Det
ar farre an aret innan, da 137 maskiner
kom ut pa den svenska anlaggningsmark-
naden. Fjolarets minskning hinger samman
med lagkonjunkturen.

...den nya Zaxis-teknologin inom nagra ar
kommer att vara tillganglig 2ven i Hitachis
maskiner i lagre viktklasser?

..Delvator AB har 6kat Hitachi/Fiat-
Hitachis marknadsandel pa den svenska
marknaden fran cirka 4 procent 1994 till
over 20 procent i dagslaget? | vissa delar
av landet dr marknadsandelen dnnu stoérre,
tack vare den vil inarbetade forsiljnings-
och serviceorganisationen.

..Hitachi ar varldens storsta tillverkare av
gravmaskiner!

...en av nyheterna med Zaxis-teknologin
ar att maskinerna i sitt basutférande har
ett inbyggt, datoriserat informationssys-
tem? Med hjalp av den information som
lagras kan maskindgaren hélla kontinuerlig
uppsikt 6ver maskinens prestanda, belast-
ningsfacit, bransleférbrukning och mycket
annat.

...hockeystjarnan Peter Forsberg och
dennes far ar tvé av de av de engagerade
entusiasterna bekom investeringen, nar
Nislunds Vag AB bygger golfbanan &t
Veckefjirdens Golfklubb utanfor Orn-
skoldsvik?

20 ar for Torsten Astrom!

— och Hitachi

Han har varit med i 20 ar vid det hir

laget, Torsten Astrém. Anda sen
Hitachis gravare introducerades i
Sverige 1982.

Fran sin position hos Harnosands
Maskincenter AB kanner han de allra
flesta av mellannorrlands Hitachidgare.
Och de kdnner honom!

—Joda, sdger han, jag har varit med
“hela svingen”, anda sen 1982.

Sen dess har verksamheten haft en
stadig tillvaxt. | denna del av landet har
Hitachi en 30-procentig marknadsandel.

Namnet Harndsands Maskincenter
AB ir ett vdlkant begrepp bland entre-
prendrerna i mellannorrland. Namnet
lever kvar dven under Delvators paraply
(Harnosands Maskincenter AB ar nume-
ra ett helagt dotterbolag till Delvator.)

Idag arbetar 13 personer i Harnésand,
varav sju pa verkstaden, tvd pa reserv-
delssidan och fyra pa kontoret i lokalerna
invid E4:an norr om Harnésands cen-
trum.

- Verksamheten har betoning pa
service, berittar Torsten.

Ombyggnader och anpassningar infor
nyleveranser ar andra viktiga delar av
verksamheten, vilket blivit en uppmark-
sammad specialitet.

— Gravskordarna ar ett exempel, pa-
minner Torsten och syftar pa de 6ver 30
specialanpassade maskiner av detta slag
som byggts under arens lopp.

— | snitt blir det ett par sadana om-
byggnader per ar, da bandburna maskiner
anpassas for att ocksa kunna anviandas i
skogsbruket.

Torsten
Astrém har
varit med
dnda sen
Hitachis
maski-
ner
lanse-
rades i
Sverige.

Med bland annat hojd markfrigang och
anpassningar av sticka och bom utrustas
Hitachi-maskinen med skogsskordarag-
gregat, som kan anvindas parallellt med
den traditionella skopan. Resultatet blir en
“hybrid” mellan skogsskordare och grav-
maskin.

— Tva maskiner i en. Som dnda ar billi-
gare att investera i an en vanlig skogsskor-
dare, summerar Torsten.

Torsten Astrém sammanfattar sitt omdé-
me om Hitachis maskiner i ett enda ord:

”Driftsakerheten!”

Hitachi/Fiat-Hitachi i Sverige:
Delvator AB, med huvudkontor i
Esl6v, representerar Hitachi/Fiat-
Hitachis silj- och serviceorganisa-
tion i hela landet. Via ett 10-tal
forsaljningsbolag och ndstan 20
servicebolag fran norr till soder
har Delvator en heltickande or-
ganisation. Det innebdr narhet
och snabb service for samtliga
maskindgare. (Se nedan for adres-
ser och telefonnummer!)

FORSALJNING:
Umea/Luled: 090-13 95 I5
Harnésand: 0611-55 20 30
Karlstad: 054-85 19 60

Séljer maskiner som
graver, lastar och schaktar

Mockfjard:
Gotland: 0498-27 02 50
Vixjo: 0470-691 11

SERVICE:

0241-213 70

Orsa: 0250-432 20

Gallivare: 0970-15 200
Boden: 0921-506 50
Skelleftea: 0910-805 55
Umea: 090-12 21 30
Harnésand: 0611-55 20 30

Upplands Visby: 08-590 729 50
Orebro: 019-32 10 15

Goteborg: 031-91 97 75, 91 97 85
Eslov: 0413-692 00

Séderhamn: 0270-42 00 12
Leksand: 0247-341 10

Uppsala: 018-33 41 50
Stockholm: 08-583 586 50
Kil: 0554-133 25

Karlstad: 054-85 46 03
Fjugesta: 0585-271 25
Linkoping: 013-13 72 78
Goteborg: 031-91 89 14
Gotland: 0498-502 84
Almeboda: 0477-548 00
Eslov: 0413-692 00
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